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ทา่นละ 2,500 บาท ยังไมร่วมภาษีมลูคา่เพิม่ 7 %
เฉพาะนติบิคุคลสามารถหกัภาษี ณ ทีจ่า่ย 3% ได ้
ราคานีร้วมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวันตลอดหลกัสตูร
***สามารถหกัคา่ใชจ้า่ยทางภาษไีด ้200% ของคา่ใชจ้า่ย
จรงิ ตามพระราชกฤษฎกีาฉบบัที ่437 ใช ้19 ตุลาคม พ.ศ. 
2548 เป็นตน้ไป

ในปัจจบุนัธรุกจินําเขา้สนิคา้ทางวศิวกรรม ไมว่า่จะเป็นบรษัิท 
หรอืโรงงาน ไมว่า่จะเป็นสนิคา้ทีผ่ลติคราวละมาก ๆ และขาย
ยกล็อต หรอืธรุกจิทีข่ายสนิคา้วศิวกรรมทีม่รีาคาสงู อยา่งเชน่ 
เครือ่งจักร ตา่ง ๆ จําเป็นตอ้งมบีคุคลทีจ่ะสามารถใชทั้กษะการพรี
เซนตส์นิคา้ทีม่คีวามซบัซอ้น และเป็นสนิคา้ทีต่อ้งอาศยัผูท้ีม่คีามรู ้
ทางวศิวกรรมโดยตรงเป็นหลกั แตก่ารขายในลกัษณะนีจํ้าเป็นตอ้ง
มพีนักงานขายทีม่คีวามรูค้วามสามารถในระดบัสงู และตอ้งมคีวาม
พรอ้มและน่าเชือ่ถอืเพยีงพอทีจ่ะสามารถปฏบิตัหินา้ทีต่รงนีไ้ด ้
เพราะเป็นการขายสูล่กูคา้การตลาดองคก์ร อกีทัง้นักขายทีสํ่าเร็จ
การศกึษาทางดา้นวศิวกรรมโดยตรงอาจจะไมไ่ดเ้รยีนทางดา้นการ
ขายมากอ่น  ดงันัน้จงึทําหลกัสตูรนีม้าเพือ่เตรยีม Sales Engineer 
ทีต่อ้งขายสนิคา้ใหก้บักลุม่ลกูคา้ธรุกจิ ใหม้คีวามพรอ้มทัง้ดา้น
ทัศนคต ิความรู ้ทักษะ และนสิยัการทํางานทีด่ ีใหเ้พยีงพอทีจ่ะ
ปฏบิตัหินา้ทีต่รงนีไ้ดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพและประสทิธผิล

หลกัการและเหตผุล
หวัขอ้การบรรยายและ Workshop เวลา 09:00 น.-16:00 น.

1. บทบาทหนา้ที ่ของ Sales Engineer 
2.  Sales Engineer มอือาชพีตอ้งม ีSRPTA
3. รปูแบบการขายแบบ Sales Engineer
4. สิง่ทีค่ณุจะตอ้งเจอ เมือ่คณุไปบรษัิท, โรงงานของลกูคา้
5. การเตรยีมตวัเองกอ่นเขา้พบกลุม่ลกูคา้บรษัิทและโรงงาน
6. ทัศคตนัิกขาย Sales Engineer
7. ความรูนั้กขาย Sales Engineer
8. ทักษะการขาย Sales Engineer
9. นสิยันักขาย Sales Engineer
10. Lead Generation 

วตัถปุระสงค์
1. ผูเ้ขา้อบรมจะไดม้คีวามรูค้วามเขา้ใจ บทบาทหนา้ที ่ของ Sales 
Engineer 
2.  ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูค้วามเขา้ใจ Sales Engineer มอือาชพี
ตอ้งม ีSRPTA
3. ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจรปูแบบการขายแบบ Sales 
Engineer
4. ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจสิง่ทีค่ณุจะตอ้งเจอ เมือ่
คณุไปบรษัิท, โรงงานของลกูคา้
5. ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจการเตรยีมตวัเองกอ่นเขา้
พบกลุม่ลกูคา้บรษัิทและโรงงาน
6. ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจ ทัศคตนัิกขาย Sales 
Engineer
7. ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจ ความรูนั้กขาย Sales 
Engineer
8. ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจ ทักษะการขาย Sales 
Engineer
9. ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจ นสิยันักขาย Sales
Engineer
10.ผูเ้ขา้อบรมไดม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจ Lead Generation 

เนือ้หาหลกัสตูร 

คา่ลงทะเบยีน

อาจารยร์ชัเดช อตกินษิฐ

โคช้นกัขาย B2B & B2C  
 ประสบการณ์การทํางาน  17 ปี ในธรุกจิประกนัชวีติ และธรุกจิ

การขายอืน่ ๆ 
 ผูจั้ดการอาวโุส ฝ่ายฝึกอบรมพันธมติรธรุกจิ บมจ.พรเูด็นเชยีล

ประกนัชวีติ(ประเทศไทย)
 ผูจั้ดการอาวโุส สว่นฝึกอบรมการขายธนาคารพาณชิย ์บมจ.

ไทยประกนัชวีติ 
 มปีระสบการณ์เป็นวทิยากรหลกัสตูรการขายใหก้บัธนาคาร  

บรษัิทประกนัชวีติ บรษัิทประกนัวนิาศภัย บรษัิทเรง่รัดหนีส้นิ, 
บรษัิทผลติและจัดจําหน่ายเครือ่งใชไ้ฟฟ้า บรษัิทสนิเชือ่
รถยนต,์ธรุกจิเคมภัีณฑ,์ ธรุกจิรไีซเคลิ ธรุกจิเครือ่งสําอางและ
อาหารเสรมิ  

 อดตีนักขายประกนัชวีติอนัดบั 1 ของประเทศ ธ.ค.2547 และ
ม.ค.2548 ของชอ่งทางธนาคาร ของบมจ.กรงุไทยแอกซา่
ประกนัชวีติ

วทิยากร

พนักงานขายสนิคา้วศิวกรรม , Sales Engineer ทกุธรุกจิ
ลกัษณะการจัดหอ้งอบรม   กรณี Class room จัดทีน่ั่งเป็นกลุม่ 4 
กลุม่ โดยใชโ้ตะ๊เป็นกลุม่ ๆ หรอื โตะ๊เลคเชอรต์ัง้วงเขา้หากนั 4วง
ก็ได ้ หรอืใชร้ะบบ Zoom meeting 
วธิกีารอบรม              
การบรรยาย การทํา Workshop บทเจรจาการขาย การแสดง
บทบาทสมมตุ ิ(Role-Play)

หลกัสตูรนีเ้หมาะกบั
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